
que 50.000 
consumidores 
compararan su 
hipoteca para 
conseguir mejores 
condiciones

Cómo consiguió



SBAB ofrece 
hipotecas en 
Suecia



El banco 
cuenta con

270.000
clientes 
hipotecarios



¿Cuál era 
su reto?



Dar a conocer sus 
servicios a más 
personas



Ayudar a los 
consumidores a conseguir 
mejores condiciones en 
cuestión de minutos



50.000

Así es como SBAB usó el 
servicio de agregación de 
cuentas para lograr que

consumidores 
compararan
sus hipotecas



Presentamos:

la comparativa de
tasas de interés











¿Cuál fue el 
resultado?



consumidores consiguieron 
una tasa de interés mejor

8
10
de cada



Los clientes pueden 
cambiar de hipoteca 
con tan solo unos clics



SBAB
 aumenta 
su negocio



y el cliente
 ahorra
  dinero



Creando    
  bienestar 
  financiero
para todos



¿Quieres 
 saber más?

tink.com


